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emprendedor que desea formalizar su actividad

Se inici6 la reunion con una revision detallada del negocio de la emprendedora. Se evaluaron los
objetivos a corto y largo plazo, el volumen de ventas proyectado y la estructura actual. Esto permitio
determinar la figura juridica mas adecuada para el negocio. Se explicé la diferencia entre ser persona
natural comerciante y constituir una sociedad (SAS), analizando las ventajas y desventajas de cada
opcidn en términos de responsabilidad legal, costos y requisitos. Tras el analisis, se concluyé que el
modelo de persona natural comerciante era el mas idoneo para la etapa inicial de crecimiento del
negocio, ya que simplifica los trémites y reduce los costos.

2. Proceso de Registro en la Camara de Comercio

Se detallaron los pasos necesarios para el registro mercantil. La emprendedora fue guiada en la consulta
del nombre del establecimiento en el RUES (Registro Unico Empresarial y Social) para asegurar su
disponibilidad. Se explicé la importancia de la clasificacion de actividades econdmicas mediante el
codigo ClIU, seleccionando los cédigos relevantes para la fabricacion y venta de accesorios. Se revisaron
los documentos requeridos, como el documento de identidad y la direccion comercial. Ademas, se hizo
un ejercicio practico para diligenciar el Formulario de Matricula Mercantil, explicando cada una de las
secciones, como el capital asignado y los activos del negocio.

3. Proceso de Inscripcion en la DIAN

Se abordé el proceso para la obtencion del Registro Unico Tributario (RUT). Se explico su importancia
como mecanismo de identificacion y clasificacion de los contribuyentes. Se gui6 a la emprendedora en
la preinscripcion del RUT, asegurandose de que la informacion de identificacion y las actividades
econodmicas (codigos ClIU) coincidieran con lo definido para la Camara de Comercio. Se detall6 la
diferencia entre los distintos regimenes tributarios, explicando las obligaciones de facturacién,
presentacion de declaraciones de renta y demas deberes fiscales. Finalmente, se programé la cita en la
DIAN para la formalizacion del RUT y se revisaron los documentos que debe llevar.

Conclusiones y Proximos Pasos:

La emprendedora ha comprendido a fondo el proceso de formalizacion, desde la eleccion de la figura
juridica hasta los pasos practicos para el registro en la Camara de Comercio y la DIAN. Se acordé que el
siguiente paso es la presentacion de la documentacion en ambas entidades.

Observaciones:

Se aclararon dudas sobre los costos asociados al proceso y la necesidad de llevar un registro de ingresos
y gastos para futuras obligaciones tributarias.
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